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ASSICURAZIONI : ISTITUTO FORMATIVO PER BROKER MEDITERRANEO

(ANSAmed) - TORINO, 17 MAG - Punta al potenziamento delle capacita’' operative dei broker
assicurativi 1'Istituto mediterraneo degli Intermediari di Assicurazione. [l nuovo organismo di
formazione e' stato presentato nel corso della assemblea annuale della Fmba, la Federazione
mediterranea dei broker di assicurazioni, riunitosi a Torino alla presenza dei suoi rappresentanti di
Spagna, Francia. Italia. Malta, Libano, Egitto e Marocco. E, per la prima volta. anche dell'Algernia.
E' ormai imminente, infatti, I'ingresso nella Fmba anche di quest'ultimo Paese nordafricano. In
questo modo sara' possibile consentire alle societa' di brokeraggio italiane di seguire da vicino le
attivita' delle nostre aziende che sempre piu' numerose sbarcano in Algeria. L'Ttalia e infatti il
secondo fornitore, dopo la Francia, di prodotti per un ammontare complessivo di 1.56 miliardi di
euro. Un vero e proprio record storico per le esportazioni italiane verso questa nazione, che ha
superato partner tradizionali per I'ltalia come Egitto e Libia. Scopo del nuovo organismo per la
formazione e' proprio quello di consentire ai broker assicurativi di affrontare le nuove sfide del
mercato. "E' il modo migliore - ha spiegato il presidente di Fmba. Juan Antonio Marin Domenech -
di fornire alle societa' di brokeraggio gli strumenti adatti per avviare o consolidare la propria
presenza nell'area". integrando gli altri servizi gia' offerti dalla Federazione. Nata nel marzo del
2004 tra le associazione di Italia, Francia e Spagna, la Fmba si propone di sviluppare le relazioni,
umane e professionali, di tutti i broker operanti nel bacino del Mediterranco. (ANSAmed).
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In agenda oggl

MILAND (MF-DJ)—Questi gli appuntamenti economici, politic] e finanzieri piu’ rilevanti in agenda ogai:

* Milano: 9h00 incontro Pirelli Re per la presentazione dello
Indice Immobiliare Italiano IED 2006.
{Pirelli Re, via Bicocca degli Arcimboldi 12)
9h00 conferenza stampa di Michasl O'Leary, &.d. Ryanhir.
(Cho, wvia Paleocapa 7)
~eedy * Torino: 9h00 assemblea annuale della Federazione Mediterranea
Brokers assicurativi.
* Romai ShO5 intervento di Pier Ferdinando Casini a Radio Anch'Is
10h00 41 ministro Bersanl interviene; tra gli aitri,
all'inavgurazione della Bibliioteca scientifico -
tecnologica dell'Universita' di Rema Tre,
{Facolta' Ingegneria, via della Vasca Hawvale 79/81)
10h30 Gian Mariz Gros Pietro introduce i lavori
dell'incontro alla Luiss sul tema "Regulation and
competition: new prescriptions for the
pharmaceutical industry 2007".
{viale Pola 12)
11n00 incontro Isae per la presentazione del Rapporto
"Finanza pubblica e Istituzioni®.
(piazza Indipendenza 4}
11h00 conferenza stampa del viceministro Visce su
"Trasparenza fiscale, statistiche e tax files: da
ogal si cambia”.
(via della Luce 34 a/bis piazza Mastal}
1Z2n00 aundizione del presidente dell'Autorita' per le
comunicazioni alla Commissione Affari costituzionali
del Senato.
12h00 conferenza stampa del ministro Damiano sui dati
relativi sgli incidenti sul lavoro nel 1* trimestre.
{wvia IV WNovembre 144}
* Siena: 12h00 conferenza stampa Fondazione Mps/SienaBSiotech,
Intervengono, tra gli altril, Gabriello Mancini e
Marco Parlangeli.
ivia Banchi di Sotto 34)
* Bologna: 1Zh00 conferenza stampa di presentaziones del 36*
congresso Aldp che 51 terra' a Cerwvia, il 25 e
26 maggio, sul tema "Talenti. Persone che fanno
la differenza e creano il successc delle
aziende®. Interviene in wideo, tra gli altri,
Luca Corderc di Mentezemolo.
(Provincia, via Zamboni 13)
* Roma: 13h30 audizione dei rappresentanti di Sorgenia alla
Commissione Agricelturas dellz Camer:.
14h00 audiziene del ministro Padeos Schioppa alla
Commissione Trasporti della Camera.
14h30 Alessandro Ortis interviene, tra gli altri, ad un
convegno sul tema “Chi ben comincia...ma e' a
meta'dell'opera. Stato delle liberalizzazioni
enargetiche e perche' non si riescono a portare &
tarmine”.
(Palazzo Marini, wvia del Pozzetto 15E)
15h00 incontre Riscat per la presentazione del lihrao
"Aautostrade tra storia ed attwalita''. Interwviene,
tra gli altri, Fabrizic Palenzona.
{Palazzo Marini, wia Poli 19)
15h00 Paguale Pistorio, Tommaso Pompei ed i ministri
Bersani e Gentiloni intervengons, tra gli
altri, ad un convegno sul tema "Energisz,
servizi pubblici lecsli, telecomunicazioni'.
(Residenza di Ripetta)
15h30 riunione del Consiglio dei Ministri.
* Milano: 1ThO0 cenferenza stampa eBay.
(Swami Cafe', via Lattuada ang. via Monte Nero) red/mfe
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Intermediari

La Federazione Mediterranea Dei Brokers Assicurativi
costituisce "IMIA": il nuovo organismo per la formazione

211052007

Appuntamento torinese per l'assemblea annuale della Federazione Mediterranea dei Brokers di
Assicurazioni (FMBA) che riunisce i broker appartenenti ad associazioni, sindacati, organizzazioni
dei Paesi aderenti: Spagna, Francia, Italia, Malta, Libano, Egitto, Marocco.

Dopo i saluti del presidente dell'Aiba, Andra Scagliarini, l'assemblea ha ascoltato lintervento di
Juan Antonio Marin Domenech, presidente della FMBA, che ha ricordato i principali obiettivi della
Federazione: "Mettere a disposizione di tutti, le esperienze professionali maturate in contesti
diversi ma legate dallo stesso senso etico e di ampliare le relazioni fra le varie organizzazioni
esistenti nella zona mediterranea”.

"Questo, ha continuate Juan Antonio Marin Domenech, é il modo migliore per fornire alle societd
di brokeraggio ben radicate sui mercati locali, gli strumenti adatti per avviare o consolidare la
propria presenza nellarea e quindi, nuove opportunita di business. Infatti, i broker che vogliono
entrare in un nuovo mercato senza avere a disposizione le risorse economiche dei grandi big del
settore, possono avvalersi del network di professionisti nazionali gia operanti, al fine di integrarsi
correttamente nella nuova realta e garantire sempre un servizio qualificato e rispettoso delle
narme e delle procedure consolidate dei diversi Paesi”,

Durante lassemblea & stato ufficialmente presentato IMIA: [lstituto Mediterraneo degli
Intermediari di Assicurazione: il nuovo organismo operativo della Federazione che avra il compito
di erogare ai broker di associazioni, sindacati e organizzazioni dei Paesi aderenti alla Federazione,
un puntuale ed efficace servizio di formazione, in linea con le pill aggiornate esigenze provenienti
da un mercato sempre pili competitivo e complesso, che permettera ai broker di distinguersi dagli
altri operatori del mercata.

Il programma di formazione IMIA vuole mettere a disposizione di tutti, i servizi necessari al
costante potenziamento delle capacita operative, attraverso una serie df corsi di formazione basati
sulle soluzioni pil aggiornate e sofisticate che il mercato pud offrire. Alla fine di ogni corsa, i
broker riceveranno il diploma di frequenza riconosciuto dalle varie organizzazioni dei Paesi
aderenti: Spagna, Francia, Italia, Malta, Libano, Egitto, Marocco.

All'appuntamento torinese, organizzato dall'Aiba hanno partecipato anche i rappresentanti dei
Broker algerini che stanno ultimando le procedure per entrare ufficialmente a far parte della
Federazione.
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Federazione mediterranea brokers
di Comunlcati Stampn

Nasce Imia per la formazione professionale degli intermediari

e Dopo Spagna, Francia, Italfa, Malta, Libano, Egitto e
Marocco, FAlgeria sta vitimando fe procedure per
laffiliazione

s “Juan Anfonio Marin Domenech, Presidente FMBA: le
competenze e le professionalita individuali a beneficio del
new business defle societa di brokeraggio

e ['area def Mediterraneo: sbocco commerciale sempre piti
importante per le aziende italiane

Si & svolta a Torino 'Assemblea annuale della Federazione Mediterranea
dei Brokers di Assicurazionl (FMBA), che riunisce i broker appartenenti
alle varie Associazioni, Sindacati, Organizzazioni dei Paesi attualmente
aderenti: Spagna, Francia, ltalia, Malta, Libano, Egitte, Marocco.

All'appuntamento tarinese, croanizzato dall'Aiba (Associazione Italiana
dei Brokers di Assicurazioni e Riassicurazioni), hanna partecipata anche i
rappresentanti dei broker algerini che stanno ultimando le procedure per
entrare ufficialmente a far parte della Federazione,

Si tratta di un‘impertante novita, 1| prossimo ingresso in Federazione
dell'Algeria permettera alle societa di brokeraggio Italiane di sequire da
vicino le attivia delle nostre aziende in un Paese che é diventato uno dei
principali sbocchi commerciali.

Le esportazioni verso 'Algeria, beneficiando del contesto economico
positivo registrato nel Paese nordafricano nel 2008, sono cresciute Ianno
scorso del 16,5%, confermando IThalia come secondo farnitore, dietro la
Francia. 5i tratta, secondo | datl comunicati net giorni scorsi dall'Tstituto
per il commercio estero (Ice), dellaumento pil elevato di tutto il bacino
del Mediterraneo in termini percentuali, per un ammontare di 1,56
miliardi di euro: record storico per le esportazioni italiane verso 'Algeria
che, dopo il Sudafrica e la Tunisia, diventa il terzo mercato di
destinazione delle merci italiane nel continente africano, superando
partner tradizionali come 'Egitto e la Libia.

Ma & tutta 'area del Mediterraneo a costituire un importante partner
commerciale per ['Ttalia, come dimostra |l fatto che tra | 2000 e | 2004 le
importazionl complessive dei Paesi extra Ue del Mediterraneo sono
aumentate in media del 56,5% e gia da diversi anni [Ttalia rappresenta
un importante mercato di erigine per l'intera area, con una quota di
mercato sulle importazionl totali pari al 9%, seconda solo alla Germania,
Mentre per quanto riguarda le esportazioni si sono attestate nel 2004 ad
un valore pari a 15,8 miliardi di euro, alla fine di un decennio che ha
registrato una crescita del 58,9%.

La Federazione, costituita nel marzo 2004 tra le Associazioni di Ttalia,
Francia e Spagna, ha come obiettivo principale quelio di sviluppare le
relazioni, umane e professionali di tettl | broker operanti nel bacino del
Mediterraneo, di favorire gll scambi Informativi sul singoli mercati e sulle
rispettive pratiche commerciali e di condividere indirizzi comuni di
deontologia e professionalita, per garantire ai clienti assistiti nei vari
paesi ko stesso livello di assistenza professionale e soddisfazione delle
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esigenze.

Mel corso del suo intervento, Juan Antonio Marin Domenech, Presidente
della FMBA, ha spiegato che "mettere a disposizione di tutti le esperienze
professionali maturate in contest! diversi, ma legate dallo stesso s2nso
etico & ampliare le relazioni fra le varie Organizzazionl esistent] nella
zona mediterranea, & Il modo migliore per fornire alle societa di

| brokeraggio di plccole e medie dimensiont ben radicate sui mercati locali,

gli strumenti adatti per avviare o consolidare la propria presenza
nellarea e quindi, nuove opportunita di business. Infatti, | broker che
vogliono entrare in un nuovo mercato senza avere a disposizione le
risorse economiche dei grandi big dal settore, possono avvalersi del
network di professionisti nazionali gia operanti, al fine di integrarsi
correttamente nella nuova realta e garantire sempre un servizio
qualificato e rispettoso delle norme e delle procedure consolidate dei
diversi Paesi”,

| Dal momento della sua costituzione |a Federazione ha prestato grande

attenzione agli aspetti legati alla formazione, La gualificazions
professionale e la relativa percezione trasmessa al cliente sono infatti i

| principali strumenti di affermazione per il broker assicurativa che,

riducendo I'esposizione al rischio delle aziende clienti, garantisce un
considerevole valore aggiunto alle imprese, che possono concentrarsi sul
business con la massima serenita.

Mettere a disposizione una reale qualita di servizio, la disponibilita
professionale, lintulto tecnico e la conoscenza del mercato sono gli
alementi che costituiscono |'effettiva valore aggiunto dellattivita di
brokeragagio.

1l penslero e il sentire comune dagli appartenenti alla FMBA ha trovato
concreta attuazione nel progetto dedicato a una omogenea attivita di
formazione dei professionisti operanti nelle regioni del Mediterraneo. Uno
sforzo importante che certifica i significativi passi avanti che sta
compiendo la Federazione per ragglungere quella autorevolezza che i
crescente numero di adesioni e il sempre maggiore interesse suscitato
richiedono.

Durante I'Assemblea & stato ufficialmente presentato IMIA:Istituto
Mediterraneo degli Intermediari di Assicurazione. 1l nuovo organismo
operativo della Federazione avra il compito di erogare ai broker di
Associazioni, Sindacati e Organizzazioni dei Paesi aderenti alla
Federazione, un puntuale ed efficace servizio di formazione, In linea con
le pilt 2ggiornate esigenze provenient! da un mercato sempre pid
competitivo e complesso, che permettera ai broker di distinguersi dagli
altri operatori del mercato.

Il programma di formazione IMIA vuole mettere a disposizione di tutti, i
servizi necessari al costante poatenziamento delle capacita operative,
attraverso una serie di corsi di formazione basati sulle soluzioni pid
aggiornate e soflsticate che il mercato puo offrire. Alla fine di ogni corso,
| broker riceveranna Il diploma di frequenza riconosciuto dalle varie
arganizzazioni dei Paesi aderenti: Spagna, Francia, Ttalia, Malta, Libana,
Egitto, Marocco,
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LA FEDERAZIONE MEDITERRANEA DEI BROKERS ASSICURATIVI
LANCIA UN NUOVO ISTITUTO PER LA FORMAZIONE

Nel corso dell’Assemblea annuale della Federazione Mediterranea dei
Brokers di Assicurazioni, in corso oggi a Torino, sara annunciata la
costituzione dell'Imia (Istituto Mediterraneo degli Intermediari di
Assicurazione) che si occupera della formazione dei broker associati alle
associazioni, sindacati e organizzazioni dei Paesi del Mediterraneo
aderenti alla Federazione. Il programma Imia - che fornira agli
operatori un servizio omogeneo di formazione e informazione - prevede
alla fine del corso il rilascio di diploma riconosciuto dalle varie
organizzazioni dei Paesi aderenti: Spagna, Francia, Italia, Maita,
Libano, Egitto, Marocco, All’Assemblea torinese saranno presenti anche:
i rappresentanti dei broker algerini, prossimi a fare il loro ingresso nella
Federazione.
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Il portale dell'intermediazione assicurativa italiana

16 maggio 2007

17 maggio a Torino assemblea Federazione Mediterranea

Brokers Assicurazioni
Attualita

Gillespia

Si svolgera giovedi 17 maggio 2007 a Toring - presso I'Hotel Galden Palace, In via dell'Arcivescevado n.18 (h, 9.00 - 18,30} - I'Assemblea annuale
della Federazione Mediterranea dei Brokers di Assicurazionl, I'assodazione presinduta da Juan Antonio Marin Domenech, che si pone 'oblettive di
stringere rapporti di collaborazicne con tutte (e organizzazioni di brokeraggio esistenti nel bacino del Meditarranes,

Mel cerso dell'evento, organizzato dall’AIBA - Associzzione Italiana dei Brokers di Assicurazioni e Rlassicurazioni, saré ufficializzata |a costituzione
deli'IMIA, Vistituto Mediterranen degli Intermediari di Assicurazione, realizzato per fornire a tuttl | broker appartenent| alla Federazione un
emogeneo servizio di formazione e informazione adeguato per rispandere nella maniera pil efficace alle esigeénze di un mercate sempre pid
competitive & complessa.

La qualificazione professicnale & Il principale strumento di affermazions per Il broker assicurative che, riducendo l'esposizione al fischio dells
aziende client], garantisce un considerevele valore aggiunto alle imprese, cha possono concentrarsi sul business con la massima serenita,

Il programma di formazione IMIA prevede alla fine del corsp Il rilascio di diploma riconosciuto dalle varie Organizzazioni dei Paesi aderenti: Spagna,
Francia, Itafia, Malta, Libano, Egitto, Marocco.

All'Assemblea torinese saranno presenti anche | rappresentanti dei Brokar algerini, prossimi & fare il loro Ingresse nella Federaziohe,

Lingresso di un Paese importante come |%Algeria costituisce un ulteriore processe di rafforzamento defla Federazione Mediterranez dei Brokers
Assicurativi.

La Federazione Mediterranea dei Brokers di Assicurazioni & stata costituita nel marza 2004 tra le Associazionl di ltalia, Francla e Spagna, a seguito
del protocollo dintesa sottoscritta a Roma, nel settembre dal 2003, durante Il semestre di Presidenza Italiana della Comunits Europea.

Scopo della Federazions & quello di condividere indirizzi comuni di deentologia & professionalits, per garantire al clienti assistiti nel vari paes| lp
stesso livello di correttezza e trasparenza, pur nell'avwio rispatio delle particolaritd del singoll mercati. La rispettiva conoscenza e | continuo
scambio di [dee e proposte contribulranno ad una crescita ordinata dal mercato assicurative dell'intera area di influenza delle associazion] che
hanno aderito & aderiranno alla Federazione
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TORINO, GIOVEDI' 17 MAGGIO 2007: ASSEMELEA ANNUALE DELLA FEDERAZIONE MEDITERRANEA DEI
BROKERS ASSICURATIVI NEL CORSO DELL'ASSEMBLEA SARA ANNUNCIATA LA COSTITUZIONE DELL'IMIA
(ISTITUTO MEDITERRANED DEGLI INTERMEDIARI DI ASSICURAZIONE)

Roma, 16 maggio 2007 Si svolgera giovedi 17 maggio p. V. A Toring - presso 'Hotel Golden Palace, (h. 9. 00 - 18,
30) - I'assemblea annuale della Federazione Mediterranea dei Brokers di Assicurazioni, I'associazione presieduta da
Juan Antonio Marin Domenech, che sl pone 'obiettive di stringere rapporti di collaborazione con tutte le
organizzazioni dl brokeraggio esistent! nel bacino del Mediterraneo. Nel corso dell'evento, organizzato dall’Aiba -
Associazione Italiana del Brokers di Assicurazioni e Riassicurazioni, sarad ufficializzata la costituzione dell'Tmia,
I'Istituta Mediterraneo degli Intermediari di Assicurazione, reallzzato per fornire a tutti i broker appartznenti alla
Federazione un omogeneo servizio di formazione e informazione adeguato per rispondere nella maniera pil efficace
alle esigenze di un mercato sempre pil competitivo e complesso. La qualificazione professionale & I principale
strumento di affermazione per | broker assicurativo che, riducendo I'esposizione al rischic delle aziende clienti,
garantisce un considerevole valore aggiunto alle imprese, che possono concentrarsi sul business con |a massima
serenita. Il programma di formazione Imia prevede alla fine del corso || rilascic di diploma riconosciuta dalle varie
Organizzazioni del Paesi aderenti: Spagna, Francia, Italia, Malta, Libano, Egitto, Marocco, All'assemblea torinese
saranno presenti anche | rappresentanti def Broker algerini, prossimi a fare il loro ingresso nella Federazione.
L'ingresso di un Passe importante come I'Algeria costituisce Un ulteriore processo di rafforzamento della Federazione
Mediterranea dei Brokers Assicurativi, ,
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Federazione Mediterranea Broker
di Comunicati Stampa

L'assemblea a Toring, giovedi 17 maagio 2007

Si svolgera giovedi 17 maggio p.v. a Torino — presso 'Hotel Golden
Palace, in via dell'Arcivescovado n.18 (h. 9.00 — 18.30) - I'Assemblea
annuale della Federazione Mediterranea dei Brokers di
Assicurazioni, I'associazione presieduta da Juan Antonio Marin
Domenech, che si pone I'obiettivo di stringere rapporti di collaborazione
con futte le arganizzazioni di brokeragaio esistenti nel bacino del
Mediterraneo.

Mel corso dell'evento, organizzato dall'AIBA - Associazione fialiana dei
Srokers ai Assicurazioni e Riassicurazion, sara ufficializzata la
costituzione dell'TMIA, I'Istituto Mediterraneo degli
Intermediari di Assicurazione, realizzato per fornire a tutti i
broker appartenenti alla Federazione un omogeneo servizio di
formazione e informazione adeguato per risponders nella maniera pils
efficace alle esigenze di un mercate sempre pit competitivo e complasso,

La qualificazione professionale & il principale strumento di affermazione
per Il broker assicurativo che, riducenda I'esposizione al rischio delle
aziende clienti, garantisce un considerevole valore aggiunto alle imprese,
che possono concentrarsi sul business con la massima serenita.

Il programma di formazione IMIA prevede alla fine del corso il
rilascio di diploma riconosciuto dalle varie Organizzazioni dei
Paesi aderenti: Spagna, Francia, Italia, Malta, Libano, Egitto,
Marocco,

All'hssemblea torinese saranno presenti anche | rappresentanti dei
Broker algerini, prossimi a fare Il loro ingresso nella Federazione.

Lingresso di un Paese impartante come ['Algeria costituisce un ulteriore
processo di rafforzamento della Federazione Mediterranea dei Brokers
Assicurativi.

FMBA

La Federazione Mediterranea del Sepkers di Assicuraziond @ stata costituita nel marzo 2004 tra ke
Associazion di Itela, Franda e Spagna, a seguito del protocollo d'ntess soltoscritto a Roma, nel
settamibre ded 2003, durante il semestre di Presidenza Italiana delle Comunid Europes.

Scopo della Federazione & quello di condividere indirizzl comuni di deontokegia e professionalits,
per garantie ai chenti assistiti nel var paesi ko stesso livello di cosrettezra & trasperenza, pur
neliovvio nspetto delle particolanth del singofl mercati, La rispettiva conpscenza e I continua
Scambio di idee e proposte contribuiranng ad wna crescita ordinata del mercato assicurative
dellintera area di influenza defis assoclazoni che hanne adérito @ aderiranno alla Federazione,
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Notiziario Marketpress di Lunedi 21 Maggio 2007

LA FEDERAZIONE MEDITERRANEA DEI BROKERS ASSICURATIVI COSTITUISCE IMIA: IL
NUOVO ORGANISMO DEDICATO ALLA FORMAZIONE PROFESSIONALE DEGLI INTERMEDIARI
DEI PAESI ADERENTI

Torino, 21 maggio 2007 - Si & svolta a Torino I'Assemblea annuale della Federazione Mediterranea dei
Brokers di Assicurazioni (Fmba), che riunisce i broker appartenenti alle varie Associazioni, Sindacati,
Organizzazioni dei Paes| attualmente aderenti: Spagna, Francia, Italia, Malta, Libano, Egitto, Marocco,
All'appuntamento torinese, organizzato dall’Aiba (Associazione Italiana dei Brokers di Assicurazioni e
Riassicurazioni), hanno partecipato anche | rappresentanti dei broker algerini che stanno ultimando le
procedure per entrare ufficialmente a far parte della Federazione. Si tratta di un‘impaortante novita. 1
prossimo ingresso in Federazione dell’Algeria permettera alle societ3 di brokeraggio italiane di sequire
da vicino le attivita delle nostre aziende in un Paese che & diventato uno dei principali sbocchi
commerciali. Le esportazioni verso | " Algeria, beneficiando del contesto economico pasitivo registrato
nel Paese nordafricano nel 2006, sono cresciute I'anno scorso del 16,5%, confermando I'Iltalia come
secondo fornitore, dietro la Francia. Si tratta, secondo i dati comunicati nei giorni scorsi dallTstituto
per il commercio estero (Ice), dell’aumento pil elevato di tutto il bacino del Mediterraneo in termini
percentuali, per un ammontare di 1,56 miliardi di euro: record storico per le esportazioni italiane verso
I'Algeria che, dopo il Sudafrica e la Tunisia, diventa il terzo mercato di destinazione delle merci italiana
nel continente africano, superando partner tradizionali come | *Egitto e la Libia. Ma & tutta I'area del
Mediterraneo a costituire un importante partner commerciale per |'Italia, come dimostra il fatto che tra
il 2000 e il 2004 |e importazioni complessive dei Paesi extra Ue del Mediterraneo sono aumentate in
media del 56,5% e gia da diversi anni |'Ttalia rappresenta un importante mercato di origine per l'intera
area, con una guota di mercato sulle importazioni totali pari al 9%, seconda solo alla Germania.
Mentre per quanto riguarda le esportazioni si sono attestate nel 2004 ad un valore pari a 15,8 miliardi
di euro, alla fine di un decennio che ha registrato una crescita del 58,9%. La Federazione, costituita
nel marzo 2004 tra le Associazioni di Italia, Francia e Spagna, ha come obiettivo principale quello di
sviluppare le relazioni, umane e professionali di tutti | broker operanti nel bacino del Mediterraneo, di
favorire gli scambi informativi sui singoli mercati e sulle rispettive pratiche commerciali e di
condividere indirizzi comuni di deontologia e professionalitd, per garantire ai clienti assistiti nei vari
paesi lo stesso livello di assistenza professionale e soddisfazione delle esigenze. Nel corso del suo
intervento, Juan Antonio Marin Domenech, Presidente della Fmba, ha spiegato che "mettere a
dispesizione di tutti le esperienze professionali maturate in contesti diversi, ma legate dallo stesso
senso etico e ampliare le relazioni fra le varie Organizzazioni esistenti nella zona mediterranea, & il
modo miglicre per fornire alle societa di brokeraggio di piccole e medie dimensioni ben radicate sui
mercati locali, gli strumenti adatti per avviare o consolidare la propria presenza nell'area e quindi,
nuove opportunita di business. Infatti, i broker che voaliono entrare in un nuovo mercato senza avere
& disposizione le risorse economiche dei grandi big del settore, possono avvalersi del network di
professionisti nazionali gia operanti, al fine di integrarsi correttamente nella nuova realta e garantire
sempre un servizio qualificato e rispettoso delle norme e delle procedure consolidate dei diversi Paes|”
Dal momento della sua costituzione Ia Federazione ha prestato grande attenzione agli aspetti legati
alla formazione. La qualificazione professionale e |a relativa percezione trasmessa al cliente sono
infatti i principali strumenti di affermazione per il broker assicurativo che, riducendo I'esposizione al
rischio delle aziende clienti, garantisce un considerevole valore aggiunto alle imprese, che passono
concentrarsi sul business con la massima serenita. Mettere a disposizione una reale qualita di servizio,
la disponibilita professionale, I'intuito tecnico e la conoscenza del mercato sono gli-elementi che
costituiscono ['effettivo valore aggiunto dell’attivita di brokeragagio. Il pensiero e il sentire comune dagli
appartenenti alla Fmba ha trovato concreta attuazione nel progetto dedicato a una omogenea attivita
di formazione dei professionisti operanti nelle regioni del Mediterraneo. Uno sforzo importante che
certifica i significativi passi avanti che sta compiendo la Federazione per raggiungere quella
autorevolezza che Il crescente numero di adesioni & il sempre maggiore interesse suscitato richiedono.
Durante I'Assemblea & stato ufficialmente presentato Imia:|'istituto Mediterraneo degli Intermediari di
Assicurazione. Il nuovo organismo operativo della Federazione avra il compito di erogare ai broker di
Assoclazioni, Sindacati e Organizzazioni dei Paesi aderenti alla Federazions, un puntuale ed efficace
servizio di formazione, in linea con le pill aggiornate esigenze provenienti da un mercato sempre pit
competitivo e complesso, che permetterd ai broker di distinguersi dagli altri operatori del mercato. Il
programma di formazione Imia vuole mettere a disposizione di Eutti, | servizi necessari al costante
potenziamento delle capacita operative, attraverso una serie di corsi di formazione basati sulle
soluzioni pili aggiornate e sofisticate che il mercato pud offrire. Alla fine di ogni corso, i broker
riceveranno il diploma di frequenza riconosciuto dalle varie organizzazioni dei Paesi aderenti: Spagna,
Francia, Italia, Malta, Libano, Egitto, Marocco. .
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La Federazione Mediterranea dei Brokers ‘asa |
Assicurativi costituisce IMIA MED

Scntto da Redazione su Fonte: marketpress

lunedi 21 maggio 2007

Toring, 21 maggio 2007 - 51 & svaolta a Toring I'Assemblea annuale della Federazione
Medlterranea dei Brokers di Assicurazioni (Fmba), che riunisce i broker appartenenti
alle varie Associazioni, Sindacati, Organizzazioni del Paesi attualmente aderent;
Spagna, Francia, ltalia, Malta, Libano, Egitto, Marocco. Allappuntamento torinese,
organizzato dall'Alba  (Assocciazione Italiana dei Brokers di  Assicurazioni e
Riassicurazioni), hanno partecipato anche | rappresentanti del broker algerini che
stanno  ultimando le procedure per entrare ufficialmente a far parte della
Federazione.

Si tratta di unimportante novitd. Il prossimo ingresso in Federazione dell'Algeria
permetiera alle societa di brokeragogio itallane di seguire da vicno le attivith delle
nostre aziende In un Paese che & diventato uno dei principali sbocchi commerciali, Le
esportazioni verso | "Algeria, beneficiando del contesto economico positive registrato
nel Paese nordafricano nel 2008, sono cresciute 'anno scorso del 16,5%,
confermando IMtalia come secondo fornitore, dietro la Francia. Si tratta, secondo |
dati comunicati nei giornl scorsi dalllstituto per il commercio estero (Ice),
dell'aumento pil elevato di tutto il bacine del Mediterranea In terminl percentuali,
per un ammontare di 1,56 miliardi di euro: record storico per le esportazionl italiane
verso I'Algeria che, dopo |l Sudafrica e la Tunisla, diventa il terzo mercato di
destinazione delle merci ltzliane nel continente africano, superando partner
tradizionali come | "Egitto e |a Libla. Ma & tutta 'area del Mediterraneo a costituire un
importante partner commerciale per 'Ttalla, come dimastra il fatto che tra il 2000 e I
2004 le importazioni complessive del Paesi extra Ue del Mediterraneo sono
aumentafe in media del 56,5% e gia da diversi anni I'talia rappresenta un
importante mercato di origine per lintera ares, con una quota di mercato sulle
importazioni totall pari al 9%, seconda solo alla Germania. Mentre per guanto
riguarda le esportazioni si sono attestate nel 2004 ad un valore pari a 15,8 miliardi di
euro, alla fine di un decennic che ha registrato una crescita del 58,9%. La
Federazione, costituita nel marzo 2004 tra le Associazioni di Italia, Francia e Spagna,
ha come obisttive principale quello di sviluppare le relazioni, umane e professionali
dii tutti i broker operantl nel bacino del Mediterraneo, di favorire gll scambi
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informativi sui singoli mercatl e sulle rispettive pratiche commerdiali e di condividere
Indirizzi comuni di deontolegla e professionalita, per garantire ai clienti assistiti nel
vari paesl lo stesso livello di assistenza professionale e soddisfazione delle esigenze.
Mel carso del suo intervento, Juan Antonio Marin Domenech, Presidente della Fmba,
ha spiegato che "mettere a disposizione di tutt le esperienze professionali maturate
In contesti diversi, ma legate dallo stesso senso etico e ampliare le relazioni fra le
varie Organizzazioni esistenti nella zona mediterranea, & il modo migliore per fornire
alle societa di brokeraggio di piccole e medie dimensioni ben radicate sui mercati
locali, gli strumenti adatti per avviare o consolidare la propria presenza nell'area e
quindl, nuove opportunita di business. Infath, | broker che vogliono entrare in un
nuovo mercato senza avere a disposizione |2 risorse economiche del grandi big del
Settore, possono avvalersi del network di professionisti nazionall gia operanti, al fine
di integrarsi correttamente nella nuova realtd € garantire sempre un senvizio
qualificato e rispettoso delle norme e delle procedure consolidate del diversl Faesi”,
Dal momento della sua costituzione la Federazione ha prestato grande attenzione
agll aspetti legati alla formazione. La qualiﬁmzlnne professionale e la relativa
percezione trasmessa al cliente sono infatti i principali strumenti di affermazione per
il broker assicurativo che, riducendo l'esposizione al rischio delle aziende client,
garantisce un copsiderevole valore aggiunto alle imprese, che possono concentrarsi
sul business con la massima serenitd. Mettere a disposizione una reale qualith di
servizio, la disponibilitd professionale, lintuito tecnico e la conoscenza del mercato
sono gli elementi che costituiscono ['effettivo valore aggiunto delfattivitd di
brokeraggio. 1| pensiero e |l sentire comune dagli appartenenti alla Fmba ha trovato
concreta attuazione nel progetto dedicato a una omogenea attivita di formazione del
professionisti operanti nelle regioni del Mediterraneo. Uno sforzo importante che
certifica i significativi passi avanti che sta compiendo la Federazione per raggiungere
quella autorevolezza che |l crescente numera di adesioni e il sempre magaiore
Interesse suscitato richtedono, Durante I'Assemblea é stato ufficialmente presantato
Imia:listituto Mediterraneo degli intermediari di Assicurazione. Il nuove organismo
operativo della Federazione avra il compito di erogare al broker di Associazioni,
Sindacati e Organizzazioni del Paesi aderenti alla Federazione, un puntuale ed
efficace servizio di formazione, in linea con le pil aggiornate esigenze provenienti da
un mercato sempre pil competitive & complesso, che permetterd ai broker di
distinguersi dagli altri operatori del mercato, Tl programma di formazione Imia vuaole
mettere a disposizione di twtti, | servizi necessari al costante potenziamento delle
capacita operative, attraverso una serie di corsi di formazione basati sulle soluzioni
plii agglomate e sofisticate che il mercato pud offrire. Alla fine di ogni corso, | broker
riceveranno il diploma di frequenza riconesciuto dalle varle organizzazioni dei Paesi
aderenti: Spagna, Francia, Ttalia, Malta, Libano, Egitto, Marocco.
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(Sesto Potere) - Torino - 21 maggio 2007 - Si & svolta a Torino I'Assemblea annuale della
Federazione Mediterranea dei Brokers di Assicurazion (Fmba), che riunisce i broker
appartenenti alle varie Associazioni, Sindacati, Organizzazioni dei Paesi attualmente aderenti:
Spagna, Francia, Italia, Malta, Libano, Egitto, Marocco. All'appuntamento torinese, organizzato
dall’Aiba (Associazione Italiana dei Brokers di Assicurazioni e Riassicurazioni), hanno
partecipato anche i rappresentanti dei broker algerini che stanno ultimando le procedure per
entrare ufficialmente a far parte della Federazione. Si tratta di un‘importante novita. Il
prossimo ingresso in Federazione dell’Algeria permettera alle societa di brokeraggio italiane di
seguire da vicino le attivita delle nostre aziende in un Paese che & diventato uno dei principali
sbocchi commerciali. Le esportazioni verso |°Algeria, beneficiando del contesto economico
positivo registrato nel Paese nordafricano nel 2006, sono cresciute I'anno scorso del 16,5%,
confermando [|'Italia come secondo fornitore, dietro la Francia. Si tratta, secondo i dati
comunicati nei giorni scorsi dallIstituto per il commercio estero (Ice), dell'aumento pil elevato
di tutto il bacino del Mediterraneo in termini percentuali, per un ammontare di 1,56 miliardi di
euro: record storico per le esportazioni italiane verso I'Algeria che, dopo il Sudafrica e la
Tunisia, diventa il terzo mercato di destinazione delle merci italiane nel continente africano,
superando partner tradizionali come | Egitto e la Libia. Ma & tutta I'area del Mediterraneo a
costituire un importante partner commerciale per I'Italia, come dimostra il fatto che tra il 2000
e il 2004 le importazioni complessive dei Paesi extra Ue del Mediterraneo sono aumentate in
media del 56,5% e gia da diversi anni I'Italia rappresenta un importante mercato di origine per
l'intera area, con una quota di mercato sulle importazioni totali pari al 9%, seconda solo alla
Germania. Mentre per quanto riguarda le esportazioni si sono attestate nel 2004 ad un valore
pari a 15,8 miliardi di euro, alla fine di un decennio che ha registrato una crescita del 58,9%.
La Federazione, costituita nel marzo 2004 tra le Associazioni di Italia, Francia e Spagna, ha
come obiettivo principale quello di sviluppare le relazioni, umane e professionali di tutti i
broker operanti nel bacino del Mediterraneo, di favorire gli scambi informativi sui singoli
mercati e sulle rispettive pratiche commerciali e di condividere indirizzi comuni di deontologia e
professionalita, per garantire ai clienti assistiti nei vari paesi lo stesso livello di assistenza
professionale e soddisfazione delle esigenze. Nel corso del suo intervento, Juan Antonio Marin
Domenech, Presidente della Fmba, ha spiegato che “mettere a disposizione di tutti le
esperienze professionali maturate in contesti diversi, ma legate dallo stesso senso etico e
ampliare le relazioni fra le varie Organizzazioni esistenti nella zona mediterranea, & il modo
migliore per fornire alle societa di brokeraggio di piccole e medie dimensioni ben radicate sui
mercati locali, gli strumenti adatti per avviare o consolidare |la propria presenza nell'area e
guindi, nuove opportunitd di business. Infatti, i broker che vogliono entrare in un nuovo
mercato senza avere a disposizione le risorse economiche dei grandi big del settore, possono
avvalersi del network di professionisti nazionali gia operantl, al fine di integrarsi correttamente
nella nuova realta e garantire sempre un servizio qualificato e rispettoso delle norme e delle
procedure consolidate dei diversi Paesi”. Dal momento della sua costituzione la Federazione ha
prestato grande attenzione agli aspetti legati alla formazione. La qualificazione professionale e
la relativa percezione trasmessa al cliente sono infatti i principali strumenti di affermazione per
il broker assicurativo che, riducendo I'esposizione al rischio delle aziende clienti, garantisce un
considerevole valore aggiunto alle imprese, che possono concentrarsi sul business con la
massima serenita. Mettere a disposizione una reale qualitd di servizio, la disponibilita
professionale, |'intuito tecnico e la conoscenza del mercato sono gli elementi che costituiscono
I'effettivo valore aggiunto dell’attivita di brokeraggio. Il pensiero e il sentire comune dagli
appartenenti alla Fmba ha trovato concreta attuazione nel progetto dedicato a una omogenea
attivita di formazione dei professionisti operanti nelle regioni del Mediterraneo. Uno sforzo
importante che certifica i significativi passi avanti che sta compiendo la Federazione per
raggiungere quella autorevolezza che il crescente numero di adesioni e il Sempre maggiore
interesse suscitato richiedono. Durante |'’Assemblea & stato ufficialmente presentato
Imia:l'istituto Mediterraneo degli Intermediari di Assicurazione. Il nuovo organismo operativo
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della Federazione avra il compito di erogare ai broker di Associazioni, Sindacati e
Organizzazioni dei Paesi aderenti alla Federazione, un puntuale ed efficace servizio di
formazione, in linea con le pil aggiornate esigenze provenienti da un mercato sempre pil
competitivo e complesso, che permettera ai broker di distinguersi dagli altri operatori del
mercato. Il programma di formazione Imia vuole mettere a disposizione di tutti, i servizi
necessari al costante potenziamento delle capacita operative, attraverso una serie di corsi di
formazione basati sulle soluzioni pit aggiornate e sofisticate che il mercato pud offrire. Alla fine
di ogni corso, i broker riceveranno il diploma di frequenza riconosciuto dalle wvarie
organizzazioni dei Paesi aderenti: Spaagna, Francia, Italia, Malta, Libano, Egitto, Marocco.



